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Referencje

Kompania Piwowarska wspétpracuje z GM Solutions (GMS) od 2007 roku. Do chwili obecnej GMS
przeszkolit ponad 480 pracownikéw naszej firmy.

GMS wspdlnie z Kompanig Piwowarskg realizuje program Sales Excellence szeroko zakrojony projekt
wdrazania standardéw sprzedazy w jednym z najwigkszych na rynku zespotow sprzedazowych.

W ramach programu Sales Excellence zrealizowane zostaty nastepujace zadania:

- stworzenie nowych standardow pracy, nowych standardéw wizyty handlowej oraz nowych
standardéw komunikacji z klientem

- wyprodukowanie narzedzi niezbednych do realizacji wdrozenia

- Pprzygotowanie wstepnie wyselekcjonowanej grupy menedzeréw do prowadzenia szkolen dla
podwiadnych

- organizacja konferencji potaczonej z warsztatem dla top menedzmentu, podczas ktdrej
przedstawiono zatozenia dotyczace wprowadzanej zmiany i przedyskutowano wszelkie pojawiajace
sie wnioski i obiekcje

- organizacja cyklu konferencji potaczonych z warsztatami dla menedzeréw liniowych

- organizacja cyklu warsztatow dla Przedstawicieli Handlowych prowadzonych przez menedzerdw
liniowych

- realizacja cyklu szkolen dotyczacych standardu wizyty dla catego zespotu przedstawicieli
handlowych.

Realizowane aktualnie szkolenia dla przedstawicieli handlowych sa wysoko oceniane zaréwno przez
menedzeréw liniowych jak i samych handlowcéw (pow. 4,85 w skali 5-ciostopniowej). Widoczne
rezultaty to ujednolicenie standardu sprzedazy na terenie catego kraju, bez wzgledu na region.
Usprawniony zostat proces adaptacji pracownikéw do struktury organizacyjnej Kompanii Piwowarskiej.
Menedzerowie liniowi majg wigksze szanse i lepsze mozliwoéci dbania o utrzymywanie wiedzy i
umiejetnodci  Przedstawicieli Handlowych. Przedstawiciele Handlowi Kompanii Piwowarskiej sg
postrzegani przez swoich klientéw jako profesjonalni sprzedawcy — doradcy biznesowi, co powoduje,
ze majg wigkszy wplyw na generowanie zaméwien. Dzieki ustrukturyzowaniu wizyt Przedstawiciele
Handlowi dostrzegaja wiecej, niz przed wdrozeniem, szans biznesowych.

Rekomendujg firmg GM Solutions jako dostawce, kidry jest w stanie sprawnie i z wysoka jakoscig
realizowac duze projekty szkoleniowe, dostosowaé je do wymagan organizagji i specyfiki branzy.
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